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Ein Leben fiir die Bienenvolker

Stadt Diekrich ehrt Pierre Meyer fiir seine langjéhrigen Verdienste um die Imkerei mit dem Umweltpreis

Von Arette Schmit

Diekirch. In diesem Jahr hat die
Stadt Diekirch ihren Umweltpreis
Pierre Meyer zuerkannt. Dies, um
seine langjihrigen Verdienste um
die Imkerei und den Aufbau einer
Bienenschule mit Anschauungs-
unterricht fiir Kinder und Erwach-
sene zu wiirdigen. Grund genug,
den begeisterten Bienenziichter im
‘Waldentdeckungszentrum  Hool-
daer in Diekirch zu besuchen.

Seine Leidenschaft fir die Bie-
nenzucht entdeckte der gebiirtige
Diekircher bereits in jungen Jah-
ren. Mit 22 Jahren legle sich Pierre
Meyer, der seit seiner Kindheit mit
Tieren in Kontakt war und ein aus-
gesprochener Naturfreund ist, sei-
ne ersten Bienenvélker zu. Im hei-
mischen Garten versuchte er - oh-
ne jegliche Erfahrung - im Um-
gang mit Honigbienen klar zu kom-
men.

Das Basiswissen
selbst angeeignet

Das umfangreiche theoretische
Grundwissen, das fiir eine erfolg-
reiche Bienenzucht unbedingt no-
tig ist, musste sich Pierre Meyer
nach und nach selber aneignen.
Doch fehlte ihm die Unterstiit-
zung und Forderung Gleichgesinn-
ter mit einer aufbauenden Einfiih-
rung und Weiterbildung in der Bie-
nenzucht. So trat der Jungimker
zwei Jahre spiter in den lokalen
Imkerverein ein.

Der  Bienenzuchtverein  aus
dem Kanton Diekirch wurde be-
reits am 23. Oktober 1883 von
Nicolas P. Kunnen in der Ettel-
briicker Ackerbauschule gegriin-
det. Die ersten Jahrzehnte sollten
von einer intensiven Aufbauarbeit
geprigt sein, ehe die Vereinsakti-
vititen wihrend des Zweiten
Weltkrieges praktisch zum Erlie-
gen kamen.
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Nach Tausenden Stichen ist Imker Pierre Meyer immun gegen das Bicnengift. Fast taglich ist er bei sci-

nen Bienenvilkern und stellt seinen eigenen Honig her.

Im Dezember 1946 konnte der
Verein dann mit neuen Statuten
durchstarten, fand neue Mitglie-
der und bemiihte sich bereits 1948
um eine Honigverkaufsgenossen-
schaft, ja, sogar um das Label einer
Nationalmarke fir Honig. Doch
agierten die Mitglieder eher als
Konkurrenten, denn als Vereins-
kollegen. So war es auch nicht ver-
wunderlich, dass Pierre Meyer im
Verein zundchst nicht das fand,
was er sich erhofft hatte, Dennoch
blieb er dem Club treu und trat
1979 sogar in den Vorstand ein.
Von Anfang an hatte er sich zum
Ziel gesetzt, den Verein voranzu-
bringen, den Nachwuchs zu unter-
stiitzen, die Bienenzucht zu for-
dern und populirer zu machen,

Jahrzehntelang
im Dienst des Vereins

Ein erster Schritt in diese Rich-
tung war 1982 die Teilnahme am
Ale Maart in Ettelbriick und ab
1984 am Diekircher Weihnachts-

@ Pierre Meyer hat

® j.inge Menschen
fiir die
Bienenzucht
begeistert.

markt. Hier lief sich einerseits die
Kasse aufbessern, andererseits
konnte sich der Verein nach auien
prasentieren. Ein Jahr spiter -
Pierre Meyer hatte zwischenzeit-
lich den Posten des Vizeprisiden-
ten angenommen - feierte der Ver-
ein sein 100-jahriges Bestehen. Zu
dieser Zeit existierten im Kanton
Diekirch 1400 Bienenvilker, die
von 63 Imkern betreut wurden,
Am 1 Januar 1985 iibernahm
Pierre Meyer schlieflich den Pri-
sidentenposten, den er wihrend
der kommenden 34 Jahre inneha-
ben sollte. Ab diesem Zeitpunkt
stellte er, mit der vollen Unter-
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stiitzung seiner Frau Catherine,
seine Freizeit ganz in den Dienst
des Vereins und den Aufbau einer
Bienenschule.

In der Folge trat auch die lokale
Gemeindeverwaltung, bei der
Pierre Meyer zu diesem Zeitpunkt
angestellt war, an den Imker her-
anund bat ihn, Anschauungsunter-
richt fiir die Schulkinder anzubie-
ten. So wurde 1986 auf dem Hare-
bierg ein Bienenstand zu Anschau-
ungszwecken installiert. Aller-
dings gestaltete sich der Unter-
richt im Freien jedoch als zu ge-
fihrlich fiir die Kinder,

Ein Bienenstand
fiir padagogische Zwecke

Als die Gemeinde ein Jahr spiter
im Waldgebiel der Hooldaer eine
Holzblockhiitte fiir Naturkunde-
unterricht erbaute, konnten die
Imker einen Bienenstand fiir pad-
agogische Zwecke in das Chalet,
aber durch eine Glasscheibe ge-
schiitzt, integrieren. Im Jahr 1999

beschloss der Bienenverein, an
einem Siidhang eine kleine Hiitte
zu errichten, die sowohl der Koni-
ginnenzucht, als auch dem Unter-
richt dienen sollte. So war das
Waldentdeckungszentrum  Hool-
daer jahrelang Anziehungspunkt
fiir Schulklassen, die hier mittenim
‘Wald direkten Anschauungsunter-
richt erleben konnten.

Pierre Meyer hat dort unzihlige
Kurse abgehalten, junge Men-
schen fiir die Bienenzucht begeis-
tert, Bienenschwirme und/oder
Kdniginnen kostenlos an junge Im-
ker abgegeben und sein Wissen
weitergegeben. Als Belohnung fiir
diese Verdienste wurde der Ver-
ein bereits 2002 mit dem Umwelt-
preis der Stadl ausgezeichnel.

Doch damit nicht genug. Pierre
Meyer hatte noch viele weilere
Ideen. So zeichnet er mafigeblich
verantwortlich fur die Einrichtung
eines Beiemusée, in dem er wih-
rend knapp 15 Jahren grotenteils
seine Privatsammlung zeigte. Auch
war er Mitinitiator des Kochwett-
bewerbs, der seit 1993 in der Die-
kircher Hotelschule ausgetragen
wurde und bei dem die vielseiti-
gen Einsatzmoglichkeiten des Ho-
nigs hervorgehoben wurden. Und
er griindete den Verein Carnica-
Frénn, der sich fiir die sanfte Bie-
nenrasse aus Kirnten in Oster-
reich einsetzt.

Mit 80 Jahren
das Lebenswerk vollendet

Als er vor zwei Jahren seinen 80.
Geburtstag feierte, legte Meyer das
Amt des Prisidenten nieder. Im
gleichen Jahr hat die Gemeinde
dem Verein mit seinen 100 Mit-
gliedern ein Beiechalet aus Holz,
mit einem eigenen Honig-Schleu-
derraum, neben der kleinen Hiitte
gebaut. Damit sah Pierre Meyer
sein Lebenswerk abgeschlossen.

Heute besucht der Beiemann, der
nach Tausenden Stichen mittler-
weile immun gegen das Bienengift
ist, fast tiglich seine Bienenvilker
und ist immer noch fasziniert von
den kleinen Insekten, Und er ist im-
mer noch gerne drauflen in der Na-
tur, entspannt bei seiner Arbeit mit
den Bienen und stellt auch weiter
seinen eigenen Honig her.

Kehlen. Verkehrsschilder und Mar-
kierungen weisen die Strecke zwi-
schen Kehlen und Keispelt bereits
als Rad- und FuBweg aus. Die
Arbeiten zum Ausbau des drei Ki-
lometer langen und 2,5 Meter brei-
ten Weges durch die umliegenden
Felder nach Meispelt sind verge-
ben und sollen in Kiirze beginnen.

Die Umsetzung der Verbin-
dungsstrecke, die sich in die
fortschrittliche ~ Verkehrspolitik
mit Forderung der Radmobilitit
des CSV-LSAP-Schiffenrates ein-
schreibt, bedurfle jahrelanger Pla-
nungs- und Bauarbeiten. Viele
Grundstiicke waren nicht in kom-
munaler Hand, manche Hinder-
nisse schienen zeilweilig uniiber-
windbar. Bereils in den 1990er-Jah-

Im Mini-Tunnel am Kreisel vorbei

Rad- und FuBweg zwischen Kehlen und Meispelt rechtzeitig zur Saison nutzbar

ren war beim Bau des Kreisver-
kehrs Quatre-Vents eine unterir-
dische Querungsméglichkeit in
Form eines Mini-Tunnels geschaf-

familien- und kinderfreundlich.

Mit scinem cinfachen Streckenprofil zeigt sich der Radweg dufierst

fen worden. Die nach oben offene
Unterfithrung wurde aber erst 2018
mit einer Beleuchtung ausgestat-
tet. Fiir den Bau eines fehlenden
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Teilstiicks stimmte der Gemein-
derat im Juli 2019 einem Kosten-
aufwand von 297 100 Euro zu. Zu-
dem erstand die Gemeinde hierfiir
fiir 27 960 Euro zwei Landparzel-
len von 232 Ar. Der Gesamtkos-
tenaufwand wird schlussendlich
rund 900 000 Euro betragen.

Wichtiger ,,Meilenstein“

Der Weg beginnt in Kehlen, auf
dem Parkplatz neben dem Fuf-
ballplatz und verliuft parallel zur
Strafle, die Kehlen mit Keispelt
verbindet, zurzeit bis zur Einmiin-
dung in die Rue de Kehlen in Kei-
spelt. Zu beiden Seiten des Qua-
tre-Vents ist der Weg durch einen
breiten Griinstreifen mit Biumen
von der Fahrbahn getrennl. Mit

seinem einfachen Streckenprofil
zeigt er sich duferst familien- und
kinderfreundlich.

Die Strecke sei ein weiterer,
wichtiger ,Meilenstein* auf dem
Weg zu einer ,verkehrssicheren
und fahrradfreundlichen” Gemein-
de, freut sich Biirgermeister Félix
Eischen (CSV) iiber die neue Rad-
strecke. Angedacht ist eine Wei-
terfiihrung ab Meispelt an den
schon bestehenden Radweg von
Schoenfels nach Mersch. Auf der
To-do-Liste steht zudem eine dhn-
liche Querverbindung in Richtung
der Gemeinde Mamer.

Die offizielle Freigabe des neu-
en Wegs soll Ende des Frithjahrs
erfolgen. Dann soll auch das Teil-
stiick nach Meispell fertig sein. c.k.
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Der Private Banker: eine echte Vertrauensperson

Ein Beruf im Zeichen von Sorgfalt, Leistung, Empathie, Integritat und Ehrlichkeit

88

Nicht selten begleitet

ein Berater ein

und dieselbe Familie

Jjahrzehntelang.

9

Von Marc Glesener

Ein Private Banker, der das Vertrau-
en seiner Kunden gewonnen und
sich verdient gemacht hat, kann die-
g begleiten. Manchmal
iiber mehrere Generationen hinweg.
Nicht selten kommt es vor, da n
Berater cin und dieselbe Familie
Jahrzehnte lang zu seinen Kunden
zihlt. So wird er zur echten Ver-
trauensperson, auf deren Rat und Tat
sich die Familie in Sachen Finanzen
und Vermogen absolut verlasst
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Uber rein fachliche
Kompetenzen hinaus sind
ein hohes
MaB an menschlichen
Qualitdten erfordert,

%

Was ist eine Privatbank?

Bevor wir uns weiter mit dem Pro-
fil eines Private Bankers befassen,
hier einige Worte der Erklirung in
Sachen Privatbank. Diese auch unter
der Bezeichnung ,Wealth Manage-
ment” bekannten Banken sind aul
die Strukturierung, Verwaltung und
Ubertragung  bedeutender Vermd-
genswerte spezialisiert. Thr Angebot
umfasst diverse Dienstleistungen,
darunter Anlageberatung, uneinge-
schrinkte  VermGgensverwaltung,
Vermagensstrukturierung, Nachlass-
planung und Kreditvergabe. Je nach
Art der Kunden, kann eine Privat-
bank zudem Dienstleistungen in spe-
zialisierten Bereichen, wie etwa dem
Kunsthandel oder der Philanthropie,
anbieten.

Doppelter
Auftrag

Der Privatbanker muss die
Erwartungen und Bediirfnisse
seiner Kunden bestmaglich
verstehen und deren Vermagen
sowie potentiell absehbare
Einkiinfte realistisch
einschitzen.

Der Private Banker hat im Grun-
de cinen doppelten Auftrag. Zu-
nichst einmal muss er iiber einen
kontinuierlichen Austausch di
wartungen und Bediirfni
Kunden bestméglich  versichen,
deren Vermdgen sowie potentiell
absehbare  Einkiinfte realistisch
cinschitzen, aber auch die Lebens-
situation jedes Einzelnen in ihrer ge-
samlen Komplexitit verstehen. Auf
dieser Grundlage stellt der Berater

Um sich dieses Vertrauen zu verdienen, muss der Private Banker Gber seine rein fachlichen Kompetenzen hinaus ein hohes

MaB an bestimmten menschlichen Qualitaten mitbringen

Ab wann man die Leistungen eines Privatbankers in Anspruch nehmen kann,

hangt vom jeweiligen Institut ab.

dem Kunden Spezalisten fiir alle
Facetten des Finanzmanagements
zur Seite. Mit dem erklirten Ziel,
kurz- oder langfristige Projekte zu
verwirklichen. Der Private Banker
muss sich dazu den neuen techno-
logischen und reglementarischen
Gegebenheiten stets : Br
muss sehr internetalfin
tungsfithige Tools und Zugang zu
hochwertigen Informationen haben.
So intelligent er auch sein mag, kein
Computer kann jemals die maf-
geschneiderten Losungen und die
Begleitung ersetzen, die ein Private
Banker bietet

Serviceangebot hangt vom Umfeld ab
Abgesehen von den individuellen
Charakterziigen gibt es zwei wesent-
liche Unterscheidungsmerkmale bei
Private Banker, die jedoch mit ihrem
jeweiligen Arbeitgeber zu tun haben
Im Klartext: Das Secrviceangebot
hingt vom Umfeld ab.

Zwischen einer Kleinen Privat-
bank und dem Private-Banking-An-
gebot einer Universalbank gibt es
einen enormen Unterschied. Wih-
rend erstere sich ausschlieBlich auf
Anlagen und Vermogenswerte kon-
zentniert, besteht der Vorteil einer
Universalbank darin, dass sie eine
umfassende Betreuung anbieten kann

und zugleich in der Lage ist, auf
alle Anfragen ihrer Kunden ecinzu-
gehen, egal worum es geht. So kann
cine Universalbank als Kreditinstitut
Kunden, die Wohn- oder Gewerbe-
immobilien kaufen wollen, verschie-
dene Darlchensarten anbicten. Wenn
sie iiber langjihrige Erfahrung auf
dem Gebiet der Corporate Finance
verfiigt, kann sie zum Beispiel auch
Firmenchefs bei all ihren geschift-
lichen oder privaten Projekten zur
Seite stehen.
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Der Private Banker

muss richtig zuhoren
kénnen.
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Ab wann man die Leistungen einer
Privatbank in Anspruch nehmen kann,
hiingt vom | gen Institut ab. In
Luxemburg wird im Allgemeinen ein
Betrag von 500 000 Euro in Finanz-
werten als absolutes Minimum vor-
ausgesetzt. Verfiigbarkeil und Flexi-
bi cines engagierten  Private
Bankers haben ihren Preis. Und
das aus gutem Grund: Er ist leicht
ermreichbar, stets auf dem Laufenden,

antizipiert  Kundenanforderungen
reagiert umgehend auf alle Anfragen
und richtet sich bei der Vereinbarung
von Treffen ganz nach dem Kunden
Das Gesamtbild muss stimmen

Die Fihigkeit, eine maBgeschnei-
derte und kluge Betreuung zu ge-
wiihrleisten, zeichnet den Berater
aus. Das selzt voraus, dass er mit
seinen Gesprichspartnern gut ver-
traut ist. Bereits ber der Kontakt-
aufnahme versteht sich der Berater
daraul, dem Kunden richtig zuzu-
horen. Er stellt ihm eine Vielzahl
an Fragen iiber seine finanzielle
und familidire Situation sowie seine
Vermogenslage. Der Berater lisst
kein Detail aus und spricht mit
thm iiber alle Aspekte seine
bens. Ziel di Vorgesprachs is
es, den Kunden besser kennenzu-
lernen und sich ein Gesamtbild sei-
ner Vermogenslage zu verschaffen,
um ihm dann eine maBgeschnei-
derte Beratung zu bieten. Um eine
solch enge Bezichung aufzubauen,
muss der Kunde sich wohlfiihlen
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und Vertrauen fassen kinnen, denn
er gibt personliche Informationen
preis, die er gerne diskret behandelt
sehen wiirde. Das Vertrauen des
Kunden in den Private Banker ist
ftir dessen Titigkeit unerlésslich.
Um sich dieses Vertrauen zu ver-
dienen, muss der Private Banker uber
seine rein fachlichen Kompetenzen
hinaus ein hohes Mal an bestimmten
menschlichen Qualitaten mitbringen.
AuBerdem muss er sich auf ein Te
von verschiedenen mehrs
und multikulwrellen Spezialisten ver-
lassen kinnen. Zu den wichtigsten
Voraussetzungen zihlen Eigenschal-
ten wie Sorgfalt, Leistung, Bereit-
schaft zum Zuhiire
entiit und Ehrlichkeit.

Zusitzliche interessante Informatio-
nen iiber die Verwaltung Threr Finanzen
oder die Verwirklichung Ihrer Pr
finden Sie unter www.my-li
Zogem Sie auch nicht, Jhren Kunden-
berater der BIL direkt zu kontaktieren.




